Sivous avez déja atteint le niveau 2 au cours du mois d’avril, vous pouvez maintenant vous qualifier pour bénéficier d’autres avantages :

@ Sivous maintenez votre rang de qualification pendant un mois supplémentaire ou si vous atteignez un PV/PCV cumulé d’au moins 31 500
PCV, Unicity prendra en charge le codt et I'organisation de votre transfert de/vers I'aéroport.

@ Sivous maintenez votre rang de qualification pendant trois mois supplémentaires ou si vous atteignez un PV/PCV cumulé d’au moins 40 500
PCV, vous profiterez d’un surclassement dans une chambre d’hotel supérieure !
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CONFIRMATION DE RANG*

Requalifiez-vous au moins trois fois (3 x) pour le rang de Director ou plus élevé dépendant de
votre rang de base et vous vous qualifiez pour la participation pour une personne.

Requalifiez-vous au moins cing fois (5 x) pour le rang de Director ou plus élevé dépendant de
votre rang de base et vous vous qualifiez pour la participation pour deux personnes.

PV/VOLUME CLIENT PREMIUM (PCV)**

Atteignez un PV ou PCV cumulé d’au moins 18000 et vous vous qualifiez pour la participation
pour une personne.

Atteignez un PV ou PCV cumulé d’au moins 27000 et vous vous qualifiez pour la participation
pour deux personnes.
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CONDITIONS DE QUALIFICATION POUR TOUS LES PARTICIPANTS

. Lorganisateur de cette promotion est Unicity Global Markets GmbH, Baarerstrasse 135, CH-6300 Zug.

. Seuls les Franchise Partners qui résident dans des pays qui sont desservis par Unicity Europe ont le droit d'y participer.

. Tous les participants doivent maintenir un statut de Franchise Partner actif ayant au moins 100 PV durant chaque mois de la période de qualification.

. Les Franchise Partners sont responsables de I'obtention de n‘importe quel VISA / Documents nécessaires. Unicity n’est pas responsable d’un VISA refusé ou des demandes de document de Voyage.

. Le Franchise Partner qui se qualifie doit voyager personnellement et quelles que soient les circonstances, ne sont pas transférables a d’autres personnes ou a de futurs voyages.

. Lorganisateur se réserve le droit de publier toutes les photos prises lors de cet événement dans nos newsletters, sur les sites Internet, sur notre blog et sur tout autre média Unicity.

. Toute tentative de qualification abusive ou frauduleuse entrainera la disqualification; le compte du Franchise Partner concerné ne sera plus éligible dans un tel cas.

. Les Franchise Partners doivent avoir une bonne réputation aupres de Unicity pour pouvoir voyager.

. Lorganisateur se réserve le droit de modifier le reglement de cette promotion a sa seule discrétion et sans préavis. Toutes les décisions concernant ce contest sont a la seule discrétion des organisateurs et
sont finales.

10. Unicity se réserve le droit de modifier a cette promotion si nécessaire. Unicity n’est pas responsable des dommages, retards ou annulations du voyage causés notamment par les fautes des compagnies

aériennes, les situations politiques, les émeutes, les manifestations, les gréves et les catastrophes naturelles qui pourraient entrainer I'annulation ou a Iajournement du voyage.

*Basé sur le rang payé le plus élevé au cours de la derniére période de qualification.
**Le PV personnel est calculé 1:1. Le PV généré par les clients premiums (PCV) est multiplié par 1,2. Tout le volume, jusqu’a un montant de 17°999 PEUT étre transféré sur la prochaine période de qualification dans une proportion de 0,75%.
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